Comment faire une accroche ?
Exercice 1. Observez les 9 accroches ci-dessous.
Pour chacune de ces accroches, vous devez :

1) Ecrire la lettre correspondante à la catégorie à laquelle elle appartient parmi les 3 suivantes :

A = PROBLÈME

B = INFO SURPRISE

C = ANECDOTE
2) Deviner quel est le thème de la présentation.

3) Relever les expressions utiles pour faire une accroche selon le type d’accroche.

1. Savez-vous que les entreprises japonaises consacrent, annuellement, au seul agrément de leurs clients, quatre fois plus que le P.I.B. de la Bulgarie ? 40 milliards de dollars, pour être précis. Imaginez : ça représente 2 fois la dette extérieure de la Colombie. À ce prix-là, vous pourriez vous payer General Motors.

2. Supposez que votre budget de publicité soit diminué de 99 %. Comment vous y prendrez-vous pour faire la promotion de votre produit ?

3. Selon les études les plus récentes, vers 2050, il n’y aura plus qu’une personne sur quatre qui travaillera. Et deux sur quatre seront des retraités âgés.

4. Vous savez, R&D c’est 90 % de chance. En parlant de créativité, ça me fait penser à cet homme qui a inventé le four à micro-ondes. Pendant des années, il a perdu un temps énorme à faire de la recherche sur les émetteurs radars, et un jour il s’est rendu compte que le chocolat qu’il avait en poche commençait à fondre !

5. Les statistiques démontrent que ces dix dernières années, il y a eu plus de gens qui ont émigré légalement aux États-Unis que dans le reste du monde – c’est-à-dire à peu près un demi-million chaque année. À ce jour, au terme de dix ans, ça représente l’équivalent de la population de la Grèce.

6. Vous êtes-vous jamais demandé pourquoi il est plus facile de vendre aux Américains qu’aux Européens ? Et pourquoi sur dix gourous de la vente, neuf sont Américains ? Oui ? Eh bien, si je pouvais vous montrer ce qui freine l’achat chez les Européens, seriez-vous intéressé ?
7. Je viens de lire quelque part que le cadre le mieux payé au monde travaille pour Disney et qu’il touche 230 millions de dollars par an (environ 2 000 dollars à la minute). Ce qui veut dire qu’à lui seul, il gagne plus d’argent que Volkswagen.

8. Combien d’entre vous, présents ici ce matin, détestent assister à des réunions ? À peu près tout le monde, non ? Eh bien, imaginez une entreprise sans réunions où tout fonctionnerait parfaitement. Vous croyez vraiment que ce serait possible ?
9. Avez-vous déjà été amené à négocier avec des Japonais ? Je me souviens que lorsque je travaillais à Nagoya, on m’avait dit que les japonais n’aimaient pas dire non. Je me suis donc efforcé de dire « ouais » à tout. Eh bien, ils ont détesté. J’en ai conclu qu’en japonais, un « ouais » devait ressembler à un « non » !

Comment faire une accroche ?
Réponses 

Exercice 1. Observez les 9 accroches ci-dessous.

Pour chacune de ces accroches, vous devez :

1) Ecrire la lettre correspondante à la catégorie à laquelle elle appartient parmi les 3 suivantes :

A = PROBLÈME

B = INFO SURPRISE

C = ANECDOTE

2) Deviner quel est le thème de la présentation.

3) Relever les expressions utiles pour faire une accroche selon le type d’accroche.

1. Savez-vous que les entreprises japonaises consacrent, annuellement, au seul agrément de leurs clients, quatre fois plus que le P.I.B. de la Bulgarie ? 40 milliards de dollars, pour être précis. Imaginez : ça représente 2 fois la dette extérieure de la Colombie. À ce prix-là, vous pourriez vous payer General Motors. B/service après ventes
2. Supposez que votre budget de publicité soit diminué de 99 %. Comment vous y prendrez-vous pour faire la promotion de votre produit ?A/techniques Mk
3. Selon les études les plus récentes, vers 2050, il n’y aura plus qu’une personne sur quatre qui travaillera. Et deux sur quatre seront des retraités âgés. B/vieillissement de la population/système de financement des retraites, de la sécu, etc.
4. Vous savez, R&D c’est 90 % de chance. En parlant de créativité, ça me fait penser à cet homme qui a inventé le four à micro-ondes. Pendant des années, il a perdu un temps énorme à faire de la recherche sur les émetteurs radars, et un jour il s’est rendu compte que le chocolat qu’il avait en poche commençait à fondre ! C/R&D
5. Les statistiques démontrent que ces dix dernières années, il y a eu plus de gens qui ont émigré légalement aux États-Unis que dans le reste du monde – c’est-à-dire à peu près un demi-million chaque année. À ce jour, au terme de dix ans, ça représente l’équivalent de la population de la Grèce. B/immigration
6. Vous êtes-vous jamais demandé pourquoi il est plus facile de vendre aux Américains qu’aux Européens ? Et pourquoi sur dix gourous de la vente, neuf sont Américains ? Oui ? Eh bien, si je pouvais vous montrer ce qui freine l’achat chez les Européens, seriez-vous intéressé ? B/techniques de ventes / pub pour une formation
7. Je viens de lire quelque part que le cadre le mieux payé au monde travaille pour Disney et qu’il touche 230 millions de dollars par an (environ 2 000 dollars à la minute). Ce qui veut dire qu’à lui seul, il gagne plus d’argent que Volkswagen. C/primes
8. Combien d’entre vous, présents ici ce matin, détestent assister à des réunions ? À peu près tout le monde, non ? Eh bien, imaginez une entreprise sans réunions où tout fonctionnerait parfaitement. Vous croyez vraiment que ce serait possible ? A
9. Avez-vous déjà été amené à négocier avec des Japonais ? Je me souviens que lorsque je travaillais à Tokyo, on m’avait dit qu’il n’était pas convenable de dire « non ».  c’est ainsi qu’à la fin de la négociation, je ne savais pas si le marché était conclue ou pas ! C
Expressions utiles selon le type d’accroche
Votre accroche est un  PROBLÈME

1. Supposez que votre budget de publicité soit diminué de 99 %. Comment vous y prendrez-vous pour faire la promotion de votre produit ?A/techniques Mk
2. Combien d’entre vous, présents ici ce matin, détestent assister à des réunions ? À peu près tout le monde, non ? Eh bien, imaginez une entreprise sans réunions où tout fonctionnerait parfaitement. Vous croyez vraiment que ce serait possible ? A
Votre accroche est une  INFO SURPRISE

1. Savez-vous que les entreprises japonaises consacrent, annuellement, au seul agrément de leurs clients, quatre fois plus que le P.I.B. de la Bulgarie ? 40 milliards de dollars, pour être précis. Imaginez : ça représente 2 fois la dette extérieure de la Colombie. À ce prix-là, vous pourriez vous payer General Motors. B/service après ventes

2. Selon les études les plus récentes, vers 2050, il n’y aura plus qu’une personne sur quatre qui travaillera. Et deux sur quatre seront des retraités âgés. B/vieillissement de la population/système de financement des retraites, de la sécu, etc.
Votre accroche est une  ANECDOTE
1. Vous savez, R&D c’est 90 % de chance. En parlant de créativité, ça me fait penser à cet homme qui a inventé le four à micro-ondes. Pendant des années, il a perdu un temps énorme à faire de la recherche sur les émetteurs radars, et un jour il s’est rendu compte que le chocolat qu’il avait en poche commençait à fondre ! C/R&D
2. Je viens de lire quelque part que le cadre le mieux payé au monde travaille pour Disney et qu’il touche 230 millions de dollars par an (environ 2 000 dollars à la minute). Ce qui veut dire qu’à lui seul, il gagne plus d’argent que Volkswagen. C/primes
3. Avez-vous déjà été amené à négocier avec des Japonais ? Je me souviens que lorsque je travaillais à Nagoya, on m’avait dit que les japonais n’aimaient pas dire non. Je me suis donc efforcé de dire « ouais » à tout. Eh bien, ils ont détesté. J’en ai conclu qu’en japonais, un « ouais » devait ressembler à un « non » ! C
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